
 

 

 

 

 

Votre gestion 

import-export 

externalisée 

 



 

L’externalisation  
   

Pourquoi  ?  
  

Mutua l i sat ion  des  coûts  
  

Un inter locuteur  compétent et  
expérimenté  sur  les  pays  concernés  

 
Une so lut ion économique et  f lex ib le  
pour  vos  démarches  à  l ’ internat ional  

  
Pas  de recrutement   

  
Maitr ise budgétaire  –  miss ions  étudiées 

et  adaptées à  vos  beso ins  
  

 

  

Pour qui  ?  
  

TPE/PME débutant  à  l ’export   

  

TPE/PME act ives  à  l ’ internat ional  
souhai tant  se  déve lopper  sur  certains  

marchés  c ib les  en réduisant  les  r i sques  
 

 

Secteurs d’activité  
  

Industr ie  

Packaging  

Logist ique   

Serv ices  

Agroal imentaire  

Cosmétique  

  
 

Pays d’ intervention  :   
  

Europe Centra le et  de  l ’Est  :   

Roumanie ,  S lovaquie ,  R .  Tchèque,  Hongr ie ,  
Autr iche ,  Po logne,  Bu lgar ie et  R .  Mo ldave  

  

Europe Occidentale  :  Espagne,  I ta l ie ,  
Be lg ique,  UK ,  Pays  Bas ,  Danemark  

  

Turquie  

  

Le Nord de l ’A fr ique :   

Tunis ie ,  A lgér ie ,  Maroc  

  

Asie  :  Chine  et  Thaï lande  
 



 

Prestations:  
 

 Suiv i  part ie l  ou tota l  de  vos  act iv i tés 
import-export  

 

 Tra i tement opérat ionnel  de  vos  
opérat ions log ist iques ,  t ransport ,  
t rans ita i re ,  douane,  modal i tés et  
moyens de règ lement  

 

 Diagnost ic  export  

 

 Etudes de marchés  

 

 Sélect ion des  marchés  c ib les  

 

 Prospect ion et  su iv i  commercia l  

 

 Etudes d’ implantat ion  

 

 Organisat ion sa lons à l ’é tranger  

 

 Recherche,  sé lect ion et  va l idat ion de 
sous- trai tants et  fourn isseurs  

 

 

 

 

Rémunérat ion :  

  

La  rémunérat ion  se  présente  sous  forme 

d ’honora i res .   

  

En fonct ion  des  serv ices  cho i s i s ,  e l l e  es t  

f rac t ionnée  sur  la  durée  de  la  miss ion .   

  

Les  miss ions  sont  cont ractue l les ,  l es  c lauses  

vous  garant i ssent  :  

 l a  p ropr ié té  de  la  c l i entè le   

 l a  conf ident ia l i té   

 l a  non-concurrence  

  

 

F inancement :   

Les  honora i res  sont  é l ig ib les  au  remboursement  

par  l ’ assurance  prospect ion  COFACE .  

  



          Références : 

 

 

 

 

 

 

 

 

    Adresse: 12 Rue Aristide Briand , 84 510 Caumont Sur Durance, France 

    Tél: + 33 (0) 6 68 88 38 05 – Email: ana.calota@ime-consult.com  

    Site Internet: www.ime-consult.com 

Témoignages: 
 

Horn Logistic Services (Dunkerque): 
J'ai rencontré la dirigeante d'IME Consult mi 2013, à une réunion du club d'exportateurs WTC APEX à Marseille. J'étais à la recherche 
d'un partenaire capable de m'épauler pour développer une plateforme logistique dédiée aux marchandises dangereuses, sur les pays 
du range nord européen ainsi qu'au Royaume-Uni. IME Consult a su bâtir dans un premier temps une base de données de prospects 
qualifiés pour les différents pays cibles , avant d'entamer une série de contacts directs (téléphone, emails, visites),  qui nous a permis 
d'obtenir de nombreuses lettres d'intérêt et de conforter ainsi le business plan de notre projet. 
Fort de cette première collaboration, toujours en cours avec IME Consult , nous avons confié à IME CONSULT un nouvelle mission dans 
le domaine du négoce international pour une autre de mes sociétés. 
Jean-Marc SUZANNE Président HLS ( 20/10/2014) 
 

ISOVATION (Avignon): 
Je présentais mes produits et le savoir-faire de mon entreprise à une réunion de SPRINT,  la « cellule » export de la CCI d’Avignon ; et 
tout compte fait je n’ai rien vendu mais acheté les services de la société IME. 
Depuis maintenant plus d’un an nous travaillons ensemble pour l’export, IME à toutes les compétences : connaissances des marchés, 
des problématiques de douane, du transport, …etc. ; pour nous accompagner dans n’importe quel pays. 
Le volontarisme, l’implication et la compétence de cette entreprise nous ont permis de nous développer sur de nombreux pays à ce 
jour et la liste ne s’arrêtera pas là. ISOVATION réalise 50% de son CA à l’étranger et nous l’espérons continuera à progresser dans les 
prochaines années. 
Philippe Carles, Président (15/10/2014) 
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