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ensemble votre
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LA PERFORMANCE

SE DIT D’UN RESULTAT
QUE L’'ON MET EN AVANT
PARCE QU’IL EST MIEUX QU’AVANT
ET MIEUX QUE CELUI DES AUTRES,
AVEC EN ARRIERE-PLAN
LA REFERENCE A UNE DEMARCHE
RIGOUREUSE QUI PERMET
D’ATTEINDRE CE RESULTAT
REMARQUABLE ET REMARQUE.

ET VOTRE ENTREPRISE
EST - ELLE PERFORMANTE

pour
faire mieux demain qu’hier,
offrir les différences qui feront la différence,

afteindre vos objectifs

NE LAISSEZ RIEN AU HASARD
0 ON RECOLTE CE QUE L’ON SEME



POUR REUSSIR A ETRE PERFORMANTE... VOTRE ENTREPRISE
DOIT MENER CES 5 ACTIONS AVEC COHERENCE

CONNAITRE
ET COMPRENDRE
SON MARCHE
CHOISIR
SES VALEURS
AJOUTEES ET

SA STRATEGIE AVOIR
TOUTES LES
RESSOURCES DE

SON AMBITION so?]lzT“I’IIVAIIéEERET DEVELOPPER
N COMMUNIQUER
MAITRISER AVEC FORCE v:r:ggiiﬁ\gé:
TOUTES LES FACETTES ET FIDELISER
DE VOTRE PERFORMANCE
:f v’/ -
\—/

«-" LASTRATEGIE ~2, .= UACTION

UNE OFFRE ATTRACTIVE UNE ACTION AIGUISEE
POUR ETRE DIFFERENT POUR LA VENDRE




NOTRE COMPETENCE

DIAGNOSTIQUER,
CONSEILLER, FORMER,
COPILOTER, EVALUER

DE LA STRATEGIE

NOUS VOUS ACCOMPAGNONS “A LA CARTE”
POUR DEVELOPPER VOTRE PERFORMANCE

COHESIUM
ETUDES

COHESIUM
STRATEGIE

COHESIUM
MANAGEMENT

COHESIUM
COMMUNICATION

COHESIUM
COMMERCIAL

SAVOIR POUR DECIDER JUSTE

« Comprendre votre marché pour mieux vous positionner
et établir une stratégie avec pertinence.

* Récolter de I'information sur votre environnement marché
pour nourrir, enrichir, valider votre stratégie.

* Evaluer votre performance et votre offre sur le marché.

CHOISIR COMMENT GAGNER

» Réfiéchir & une offre compétitive, & vos valeurs gjoutées.
« Etre créatif pour vous positionner avec différence.

* Articuler une stratégie gagnante de mise en marché.

« Batir votre stratégie et vos plans de développement.

AVOIR LES MOYENS DE SA STRATEGIE

* Rassembler et optimiser les ressources de votre stratégie.
* Mettre en place un management adapté.

* Optimiser I'organisation et les ressources humaines.
 Former et coacher vos équipes.

COMMUNIQUER POUR SEDUIRE

« Aiguiser votre identité et votre marque.

« Concevoir vos plans de communication.

« Créer des outils efficaces et des actions pertinentes.
* Mettre en ceuvre votre communication et I'évaluer.

PROSPECTER, VENDRE, FIDELISER

« Etablir vos plans d’actions commerciales.

« Structurer et aiguiser votre performance commerciale.
* Générer des nouveaux clients.

* Agir commercialement pour vous, avec vous.

DEVELOPPER
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METTRE TOUS NOS ATOUTS
AU SERVICE DE VOTRE PERFORMANCE

I UN ACCOMPAGNEMENT A LA CARTE, PERSONNALISE, FLEXIBLE.
I LA MATTRISE DES 5 COMPETENCES ESSENTIELLES DE LA PERFORMANCE.
. UNE APPROCHE DE LA STRATEGIE A L'ACTION, DE LA REFLEXION A LA REALISATION.

. UNE ECOUTE ATTENTIVE ET UNE APPROCHE DIDACTIQUE.

N o I RE E N GAGE M E N I B UNE METHODOLOGIE D'ACCOMPAGNEMENT STRUCTUREE,

UN ACCOMPAGNEMENT I DU PRAGMATISME TOUJOURS ORIENTE VERS LE RESULTAT.
“SUR MESURE”,
DES RESULTATS CONCRETS
POUR ATTEINDRE

VOS OBJECTIFS. .
NOTRE FINALITE :

VOUS AIDER A VENDRE MIEUX
POUR VENDRE PLUS.




NOTRE ENGAGEMENT SOCIETAL

Depuis de nombreuses années, COHESIUM s’investit en soutenant une

association de sensibilisation au don d‘organes *Alexandre & S.D.O. asbl”
& mener des actions de communication efficaces pour atteindre ses objectifs.

COHesSIUum

de la stratégie a I’action
L’ ENERGIE DE VOTRE PERFORMANCE

COHESIUM APPARTIENT
AUX RESEAUX INTERNATIONAUX

: ”THE RESEARCH ALLIANCE g ESOMAR

aAaa RESEARCH

Dans de nombreux pays, nous avons
une société de conseil partenaire qui
peut vous accompagner avec les

mémes compétences que les noftres.

WWWw.cohesium.com

NOS IMPLANTATIONS

EN BELGIQUE
18, rue du village ¢ 7743 TOURNAI (Esquelmes)
Tél: +32 (0)69 89 00 16
Mail : info@cohesium.be

EN FRANCE
Cohesium est présent & :
PARIS
LILLE
REIMS
AVIGNON

RETROUVEZ-NOUS SUR LES RESEAUX SOCIAUX
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