ESSENCIEL

Faire avancer le monde dans le bon sens



Ce que nous faisons

De I'accompagnement stratégique
et operationnel a I'export pour
start-up et PME a impact




Pourquoi le faisons-nous ?

Nous mettons notre énergie aux
services des entreprises engageées, afin
de donner du sens a nos actions.

C'est la raison d'etre d' Essenciel.
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Comment le faisons-nous ?
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Parce que I'on ne peut pas etre tous experts dans le developpement
commercial a I'export, nous proposons de mettre nos competences a
disposition pour permettre de développer
votre potentiel de croissance a l'international.



Batir la feuille de route stratégique

Pour les entreprises
primo-exportatrices

- Etablir un diagnostic export

Evaluer la capacité de votre entreprise a exporter
ses produits et services a l'étranger

Analyser les opportunités et les risques liés a
votre internationalisation

- Définir un plan d’actions

|ldentification, évaluation et sélection de marches
prioritaires

Analyse et définition des options stratégiques




Engager votre réseau de vente Pour les entreprises
expérimentees

- Développer des partenariats solides

Analyse de votre portefeuille clients et prospects
Passer d'un export d'opportunites . =
a un chiffre d'affaires consolidé P —
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- Piloter la relation commerciale
Promouvoir les pratiques recommandees par
la mise en place d'indicateurs de pilotage




Un accompagnement sur mesure
Pour toutes tailles d'entreprises

- Formation et coaching des equipes
Animation d'un reseau de distributeurs a l'international
Participation a des séminaires clients

- Aide au financement de la demarche export
|dentification et obtention des leviers financiers




Notre meéthodologie personnalisee

- Définition des besoins
- Diagnostic approfondi de votre problématique
- Préconisations (a I'aide de différents outils) avec livrables

- Bilan

But: Travailler dans une relation de confiance
avec les managers et les collaborateurs




Accompagnement personnalisé

Secteurs d'activités:
Industrie, Services, Technologies numeriques,
Biotechnologies, Cosmetiques, Mode
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