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QUI SOMMES
NOUS?

4 ENTITES
Montréal, Canada
Lyon, France
Mexico, Mexique
Sao Paulo, Brésil

FONDEE EN 2007
Equipe spécialisée en stratégie,
intelligence de marché, vente et
marketing a linternational

800

PARTENARIAT AVEC
GROUPE ADIT-SALVEO
Ayant une présence dans plus de
50 pays, Groupe ADIT-Salveo

devient actionnaire de GoExport

ACCOMPAGNEMENT

de plus de 800 entreprises dans les
industries suivantes:

- Manufacturier

- Agroalimentaire

- Industrie plastique

- Technologies et services

- Aéronautique

-]



PRESENTATION GOEXPORT

GOEXPORT

POURQUOI
GOEXPORT?

01

EXPERTISE INTERNATIONALE

Une centaine d’'années d’expertise a l'international cumulé chez GoExport.
800 entreprises accompagnées sur 65 marchés depuis 18 ans.

02

SPECIALISTE DE LA COMMERCIALISATION

GoExport se spécialise dans le développement de nouveaux marchés et
Foptimisation de marché existant. GoExport vise a établir les premiéres
relations d’affaires de ses clients.

03

RESEAU MONDIAL DE COLLABORATEURS

Avec plus de 50 bureaux de collaborateurs a travers le monde, GoExport approche
les marchés localement. GoExport s’appuie sur une connaissance locale des
marchés pour ses analyses.
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LE RESEAU
MONDIAL :
DE GOEXPORT

O LES BUREAUX GOEXPORT
Montréal, Canada
Boston, Etats-Unis
Lyon, France [
Mexico, Mexique Ny
Sao Paulo, Brésil

B LES MANDATS REALISES PAR GOEXPORT

[] LES BUREAUX DE NOS PARTENAIRES
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NOS ENGAGEMENTS

RESULTATS RESULTATS
TANGIBLES RAPIDES

Vous avez de la difficulte a Vous manquez de temps pour
atteindre vos objectifs faire le déemarchage afin de

commerciaux a 'international percer un nouveau marché a
ou percer un nouveau linternational ainsi que faire
marché? les suivis aupres de vos clients
et partenaires cibles?

GoExport amene des GoExport raccourcit
résultats concrets le Time to market

INVESTISSEMENT
MAITRISE

Vous voulez maitriser la valeur
de vos investissements pour le
développement de nouveaux
marchés?

GoExport accélere le
ROl grace a son approche

structuree

SERVICES
FLEXIBLES

Vous avez des besoins
Spéciﬁques concernant votre
projet?

GoExport a la conviction
qu’il n’y a pas de one size
fits all.
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LIVRABLES

NOTRE OFFRE OPERATIONNELLE

Validation de marche
Sélection de marches &
Analyse commerciale

Priorisation de
marcheés

Analyse de marché

+Validation du potentiel
+Analyse de la concurrence
- Identification des risques et
des barriéres a I'entree
« Structure de distribution
«Identification & qualification
des cibles
+ Pré-identification des
acteurs
+ Survol réglementaire
+Optionnel :
Priorisation des régions
Analyse reglementaire

+Rapport de sélection et

priorisation de marché |
- Matrice opportunités vs

risques

Stratégie
commerciale

Plan de

commercialisation

-ONE DAY STRATEGY :

Analyse interne
Ebauche de la stratégie
Définition de 3 priorité
stratégique

+

+ Modeéle d’affaires & mode de

distribution

+ Positionnement & PVA

+ Profile des cibles

- Objectifs

«Indicateurs de performance
+Budget et plan d’action

Réseau de
distribution / vente

+Recherche de contacts

« Identification de partenaires
- Qualification de partenaires
« Prise de contact & et

mesure d'intérét des cibles

« Prise de rendez-vous &

présentation initiale

+Aide i la négociation
«Soutien a la

contractualisation

Représentation

- Soutien 3 'onboarding du

distributeur / vente

+ Suivi des opérations locales
- Gestion des programmes de

distribution

+Soutien du/des

distributeur(s) aux ventes

« Gestion des salons & foires
+ Développement de la

relation d’affaires

+Veille d'opportunités &

concurrentielle

+Rencontre trimestrielle

d'ajustement stratégique

Soutien RH & légal

+Recrutement international
+Gestion RH international
- Création de filiales
+Acquisition

+ Portage salarial
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AUTRES SOLUTIONS ADAPTEES

Proposition de formation sur-mesure en lien avec le commerce international
Coaching individuel des équipes de direction

O 1 FORMATION ET COACHING

Préparation commerciale de salon pour maximiser le déplacement
Mise en place et soutien au suivi post-salon pour saisir les opportunités

0 2 OPTIMISER VOTRE SALON OU FOIRE

3 Etat des lieux, analyse et recommandations dans un plan d’action pour optimiser ses
PLAN STRATEGIQUE D’EXPORTATION activités a 'international

Salons, reseau de distributeurs, force de ventes, budget
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NOTRE EQUIPE DE DIRECTION

Amérique
.\ ‘ .
bl
Mathieu Alarie Louis-Philippe Bourgeois Joanie Desjardins Thibaut Breion Veronica Ornelas Olivier Virthe
Co-fondateur Co-fondateur Présidente Directeur St t‘J . Directrice de projets - Directeur - Affilie
Iirecteur ra eglque N\exique LATAM
Europe
\ ag./i N
k\!vu o
Augustin Grimaldi
Jean Bianco Anastasia lvanova Gala Prieto Directeur de projets -
VP - Associé Directrice livrables — Directrice livrable — Mexique
Analyse & étude vente



PRESENTATION GOEXPORT

GOEXPORT 12

NOS CLIENTS
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PARTENAIRES INSTITUTIONNELS

Ville de
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LE DEVELOPPEMENT DES VENTES,
NOTRE EXPERTISE, VOTRE CROISSANCE

Jean Bianco

+33 6 30 59 6176 | jbianco(@goexport.ca


https://www.goexport.ca/
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